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I. Preliminarii

Curriculumul modular SM.0.025 Comert international este un doeument normativ si
obligatoriu elaborat in baza Planului de Tnvatamant aprobat prin Ordin MEC nr. 1229/2024, nr. de
Tnregistrare SC-32/24 din 03.09.2024 destinat realizarii procesului de pregatire a viitorului
specialist de la PFPT 0416.2 Comert si activitate vamala, calificarea 0416.2.1 Agent/ agenta
in servicii comerciale, axat pe una dintre disciplinele de specialitate ale Tnvatamantului
economic, care se ocupa de studierea activitatilor comerciale legate de importul-exportul
marfurilor.

Activitatea de export-import a sporit considerabil Tn complexitate si in importanta.
Profiturile, dar si riscurile Tnsemnate ale acestei activitati, reclama prezenta unor profesionisti cu
un Tnalt grad de pregatire teoretica si practica. Politica comerciald se defineste prin ansamblul de
norme legislative referitoare la reglementarea raporturilor comerciale ale unui stat cu
strainatatea, precum si cele referitoare la reglementarea comportamentului persoanelor autorizate
ale statului respectiv, in relatiile lor comerciale internationale. Normele legislative ale statului
pentru reglementarea relatiilor internationale sunt aleatuite in principal din norme fiscale, vamale
si administrative.

Importanta studierii unitatii de curs S.08.0.025 Comert international consta in:

» satisfacerea nevoilor de eonsum ale populatiei prin importul de marfuri si sustinerea
exportului;

o dirijarea fluxului de intrare si iesire a marfurilor Tntr-o tard si toate tehnicile si procedurile
din toate domeniile activitatii;

e calcularea tarifului vamal;

» pregatirea specialistilor Tn organizarea comertului international.

Procesul de Tnvatamant nu este numai o actiune de transmitere a cunostintelor din partea
profesorului si de acumulare a acestora din partea elevului, dar si un proces social si psihosocial,
avand ca scop pregatirea elevului pentru viatd. Din aceste considerente, scopul studierii acestei
unitati de curs consta in formarea si dezvoltarea abilitatilor de orientare, sistematizare, evidenta a
celor mai recente evolutii si tendinte de dezvoltare a activitatilor comerciale internationale,
aspectele comertului international si este dictatd de un sir de factori importanti, ce vin sa
demonstreze adevarul ca firmele din ziua de azi sunt obligate sa-si reevalueze urgent si profund
obiectivele Tn afaceri si strategiile sale, de aceea, este 0 necesitate, ca cei care studiaza si vor
lucra Tn acest domeniu, sa cunoasca ca asigurarea pietei locale eu sortiment cat mai vast de
produse si realizarea exportului de catre intreprinderile de producere locale depinde de comertul
international.

Disciplinele ce Tn mod obligatoriu trebuie certificate padnd la demararea procesului de
instruire la unitatea de curs vizata:

F.03.0.010 Organizarea si tehnologia comertului

U.03.0.005 Bazele legislatiei in comert

U.04.0.006 Bazele antreprenoriatului

F.04.0.011 Baza tehnieo-materiald a intreprinderii

F.05.0.013 Standardizarea, metrologia, certificarea marfurilor si serviciilor

5.04.0.018 Merceologia marfurilor de uz casnic

5.05.0.019 Merceologia marfurilor alimentare de origine vegetala

5.06.0.020 Merceologia marfurilor alimentare de origine animala
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5.06.0.021 Logistica

F.07.0.014 Management

F.07.0.015 Economia si gestiunea unitatilor economice
5.07.0.022 Merceologia marfurilor de social-culturale
5.07.0.024 Activitatea comercialad

Il. Motivatia, utilitatea modulului pentru dezvoltarea profesionala

Studierea unitatii de curs S.08,0.025 Comert international va contribui la formarea si
dezvoltarea de competente profesionale ce corespund nivelului IV de calificare:

cunostinte faptice, principii, procese si concepte generale din domeniul comertului
international;

organizarea si monitorizarea procesului de export-import a marfurilor;

asumarea responsabilitatii pentru Tntocmirea pachetului de documente, conditionarea

marfurilor si transportare Tn conditii optime.

Unitatea de curs S.08.0.025 Comert international se centreaza pe dezvoltarea abilitatilor
profesionale necesare specialistilor ce activeaza in comert, oferind o baza solidd de cunostinte si
aptitudini din domeniul comertului. Ea familiarizeaza viitorii specialisti cu toate aspectele ce se
refera la procesul de organizare a exportului-importului de marfuri si operatiile realizate. La
studierea unitatii de curs elevii dobandesc cunostinte teoretice si practiee neeesare activitatii lor
curente si contribuie la formarea profesionala.

Competentele formate si dezvoltate in cadrul unitatii de curs vor fi necesare pentru
realizarea stagiului de practica P.08.0.031 Practica ce anticipeaza probele de absolvire.

I11. Competentele profesionale si rezultatele Tnvatarii

Tn cadrul unitatii de curs S.08.0.025 Comert international vor fi formate si dezvoltate
urmatoarele competente profesionale confonn standardului de calificare aprobat prin Ordinul
MEC nr.334 din 11.03.2025 al PFPT 0416.2 Comert si activitate vamala, calificarea 0416.2.1
Agent/agenta in servicii comerciale, dupa cum urmeaza:

CP3. Gestionarea produselor in stoc;

CP4. Promovarea produselor

CP5. Comercializarea marfurilor si serviciilor catre unitdti/entitati de vanzare;
CP8. Apliearea tehnicilor de gestionare a documentelor

CP9. Aplicarea principiilor managementului calitdtii in vanzari.

in cadrul unitatii de curs S.08.0.025 Comert international vor fi fonnate si dezvoltate
urmatoarele competente profesionale specifice:
CSI. Cunoasterea, Tintelegerea si utilizarea conceptelor, metodelor si tehnicilor de
comercializare, identificarea institutiilor si organizatiilor nationale si a celor internationale n
gestionarea si promovarea relatiilor internationale;
CS2. Identificarea etapelor de realizare a unei cercetari de piata;
CS3. Stabilirea rolului valutei Tn decontarile platilor internationale si riscurilor ce pot aparea;
CS4. Analiza atributiilor expeditorului international si utilizarea containeruui in transportul
international;
CS5. Argumentarea necesitatii conventiilor interstatale Tn reglementarea relatiilor comerciale;
CS6. Prezentarea atributiilor institutiilor Uniunii Europene;
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CS7. ldentificarea procedurii de incheiere a contractului, specificarea rolului negociatorului in
procesul de negociere comerciala internationala.

Rezultatele Tnvatarii deriva Tn mod direct din standardul de calificare al programului de
formare profesionald si este axat pe aptitudini ce vor avea un caracter predominant, iar
cunostintele teoretice propuse pentru a fi asimilate de catre elev vor fi aplicabile intr-un mod
direct la demonstrarea competentelor solicitate de piata muneii.

La finele studierii unitati de curs S.08.0.025 Comert international elevul va fi capabil s&:
RIl. Determine posibilitatile si cerintele pietii internationale pentru plasarea produselor;
RI2. Aplice tehnici promotionale, utilizdnd diferite instrumente de lucm pentru a promova
produsele pentru clientii potentiali si cei existenti;

R13. Estimeze riscurile posibile si previnirea lor legate de platile externe si transport;

R14. Coordoneze transportarea pe pietile externe a marfrurilor, pregitind documentatia de
expeditie;

RI5. Aplice Tn activitatea comerciala la diferite procese si etape prevederile legale privind
comertul intern si extern, standardele si normele nationale si internationale

R16. Demonstreze beneficiile integririi Republicii Moldova pe piata Uniunii Europene si
posibilele dezavantaje;

RI7. Analizeze cererea pentru a lansa oferte, comenzi in scopul atragerii noilor clienti, incheia
contracte de vanzare-cumpadrare aplicand tehnici de negociere, perfecteze documente privind
activitatea de ofertare-contractare.

IV. Administrarea modulului

Numarul de ore

Semestrul Contact direct studiul Forma de Numarul
Total . Practica/ o evaluare de credite
Teorie individual
laborator
8 90 36 24 30 Examen 3

V. Repartizarea orientativa a orelor pe unitati de invatare

Nr. Numarul de ore
Unitati de invatare Total Contact direct Studiul
Teorie Practica/ individual
laborator
1 Fundamentarea relatiilor comerciale
internationale, bursele si licitatiile 10
Activitatea marketingului international 8 4
Tehnici ale platilor internationale si
riscurile Tn relatiile internationale 14 6 4
Expeditia si transportul international 14 4 4 6
Politica comerciala 12 4
Uniunea Europeana si Organizatiile
liberului schimb 10 4 2 4
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7. Procedura contractarii si derularii

exportului si importului, negocierea 22

comerciald internationala

Total

Unitati de competenta

90

V1. Unitatile de Tnvatare

Unitati de continut

24 30

Abilitati

1. Fundamentarea relatiilor comerciale internationale, bursele si licitatiile

UCI. Descrierea
atributiilor
organizatiilor nationale
si internationale si a
intermediarilor ce sustin
comertul exterior

UC2. Descrierea
particularitatilor de
plasare a produselor pe
piata internationala

1. Notiuni generale si introductive
in definirea conceptelor

2. Managementul Tn activitatea de
comert exterior

3. Intermediari si auxiliari Tn
comertul exterior

4. Organizatii de promovare in
comertul International

5. Bursele de marfuri si valori,
definitia, elemnetele

6. Licitatiile: definirea, clasificarea,
scurt istoric

7. Definirea si rolul targurilor
internationale. Tipurile de targuri
internationale

A |. Definirea notiunii
comert international,
export, import, reexport,
tranzit

A2. Aplicarea
cunostintelor in
organizarea si conducerea
relatiilor internationale a
unei Tntreprinderi

A3. Descrierea fiinctiei si
rolului intermediarilor si
auxiliarilor in relatiile
internationale

A4. Cunoasterea
specificului regiunilor
pentru comertul
international

A5. Coordonarea activitatii
in domeniul relatiilor
externe cu organizatiile
interne si externe

AG6. Participarea la bursele,
licitatiile si targurile
internationale

2.Activitatea marketingului international

1. Internationalizarea produsului

2. Cercetarea si analiza pietii
internationale

3. Politica produselor si produs nou
4. Politica promotionala

5. Formarea preturilor

6. Categorii de distributie
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AL Cercetarea si analiza
pietei internationale pentru
plasarea produselor

A2. Realizarea procesului
de lansare a produselor noi
A3. Utilizarea mijloacelor
de promovare pentru
plasarea produsele pe
diferite segmente de piata
A4. Fonnarea pretului
international bazat pe



Unitati de competenta

Unitati de continut

Abilitati
legile economice
A5. Organizarea
distributiei marfurilor pe
piata externa

J. Tehnici ale platilor internationale si riscurile Tn relaUle internationale

UC3. Caracterizarea
modalitdtilor de plata
utilizate in comertul
International si
prevenirea riscurilor

UCA4. ldentificarea
rolului

transportului si
expeditiei

internationald in
distributia

marfurilor

UC5. Recunoasterea
componentelor politicii
comerciale

1. Sisteme monetare internationale
2. Instrumente utilizate in platile
intemationale

3. Rolul bancilor in comertul
international

4. Modalitati de plata: plata directa,
schimbul de documente de plata,
plata prin incasso documentar, credit
documentar, plata Tn cont deschis

5. Categoriile de risc, aspect juridic
6. Caile de atenuare sau de evitare a
riscurilor

7. Riscul bancar, de transport

Al. Caracterizarea
sisitemului monetar
international

A2. Utilizarea
instrumentelor si
modalitatilor de plata
internationala

A3. Explicarea rolului
bancilor in realizarea
operatiunilor de plata
internationala

A4. Monitorizarea si
prevenirea situatiilor de
risc in relatiile
internationale

Ab5. Atenuarea riscului
bancar, de transport

4. Expeditia si transportul international

1. Expeditia internationala

2. Exploatarea terminalelor de
containere

3. Transportul maritim, fluvial,
feroviar, rutier, aerian

5. Politica comerciald
1. Componentele, obiectivele si
principiile politicii comerciale
2. Conventii comerciale interstatale
3. Parghii si masuri de politica
comerciald
4. Structuri si functionalitati vamale

5. Sistemul comercial multilateral
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Al. Prestarea serviciilor de
transport si expeditie

A2. Clasificarea si
caracterizarea terminalelor
de containere

A3. Realizarea
transportului de marfuri
international respectand
regulile INCOTERMS

Al. Descrierea
componentelor i
obiectivelor politicii
comerciale

A2. Aplicarea principiilor
politicii comerciale

A3. Caracterizarea
intereselor reciproce
realizate din conventiile
interstatale

A4. Utilizarea beneficiilor



Unitati de competenta Unitati de continut Abilitati
acordate de stat pentru
sustinerea comertului
international
A5. Cunoasterea
procedurii vamuirii
marfurilor si aplicarii
tarifului vamal

6. Uniunea Europeana si Organizatiile liberului schimb

UC6. Descrierea 1. Istoricul aparitiei si dezvoltarii Al. Explicarea principiilor
caracteristicilor Uniunii Europene rezultate din tratatele UE
specifice Uniunii 2. Caracteristici rezultate din tratate A2. Cunoagterea
Europene 3. Institutiile Uniunii Europene institutiilor UE si

4. Norme juridice rezultate din atributiile for

A3. Aplicarea nonuelor

dispozitiile comune S )
juridice rezultate din

5. Institutionalizari rezultate din

. dispozitiile comune
dreptul comunitar

. . . ) A4. Adaptarea normelor
. Asociatii ale liberului schimb de drept national la cele

(2]

comunitare
A5. Descrierea beneficiilor
acordurilor de liberalizare
a schimburilor
7. Procedura contractarii si derularii exportului si importului, negocierea comerciala
internationala

UC7. Identificarea 1. Procedura contractarii si deruldrii Al. Lansarea

procedurii de incheere a  gyportului ofertei,primirea si analiza

comenzii

A2. Negocierea clauzelor

contractuale

A3. Realizarea procedurii

contractului: lansarea
ofertei, primirea
comenzei, negocierea,

1.1. Oferta si lansarea ei
1.2. Negocierea contractului

. A 1.3. indeplinirea formalitatilor de
organizarea expedierii

si rolul negocierii vamuire vamale
1.4. Emiterea documentelor A4. Caracterizarea
necesare deruldrii exportului procedurii deruldrii
2. Procedura contractarii si deruldrii importului
importului A5. Emiterea

2.1. Produsele importate documentelor

aferente marfurilor

2.2. Bunuri supuse controlului ) )
importate si exportate

vamal . L

A6. Aplicarea obiectivelor
2.3. Calcularea pretului optim de negocierii in realizarea
import intereselor comune
2.4. Derularea operatiunilor de A7. Pregatirea si
import desfasurarea negocierii

3. Contracte comerciale A8. Ocrotirea intereselor
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Unitati de competenta Unitati de continut Abilitati
Internationale intreprinderii si modelarea
4 Obiective ale negocierilor psihologiei negociatorului
comerciale internationale
5 Principii ale negocierilor comerciale
internationale
6 Psihologia negociatorului, stiluri de
negociere

VII. Studiu individual ghidat de profesor

Materii pentru studiul Produse de Modalitati
individual elaborat de evaluare
R 11. Elevul vafi capabil sa determine posibilitatile si cerintele pietii internationale
pentru plasareaproduselor

Numar de ore

1. Componentele pietii Harta conceptuald Prezentarea 2 ore
mondiale Tn functie de obiectul PPT proiectelor
de afacere Comunicari

2. Acordul CEFTA-avanataje,

dezavantaje pentru Republica

Moldova

3. Rolul burselor , licitatiilor si

tirgurilor in comertul

inemational

R12. Elevul vafi capabil s& aplice tehnicipromotionale, utilizdnd diferite instrumente de
lucrupentru apromova produsele pentru clientii potentiali si cei existent

1. Actiunile realizate referitor Harta conceptuala Prezentarea PPT 2 ore
la dezvoltarea produsului Prezentari in PPT

2. Specificul campaniilor Proiect individual

publicitare realizate pe pietele

externe

R1 3. Elevul vafi capabil sa estimeze riscurile posibile siprevinirea lor legate de platile
externe si transport

1. Relatia Fondului Monetar Harta conceptuala Comunicari 4 ore
International cu Republica Studiu de caz Prezentarea PPT

Moldova Prezentare Prezentarea

2. Sistemul monetar al Tabel tabelelor

Republicii Moldova integrat in Interpretarea

sistemul monetar international studiului de caz

3. Modalitati de prevenire si

atenuare ariscurilor in

comertul International

R 14. Elevul vafi capabil sa coordoneze transportarea pe pietile externe a marfrurilor,
pregatind documentatia de expeditie

1. Etapele realizarii Harta conceptuald Comunicari 4 ore
transportului maritim si cel Proiect Prezentarea
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Materii pentru studiul Produse de Modalitati

. Numar de ore
individual elaborat de evaluare

feroviar proiectelor

2. Raspunderea carausului

rutier, feroviar, naval si aerian

R1 5. Elevul vafi capabil sa aplice n activitatea comerciala la diferite procese si etape
prevederile legale privind comertul intern si extern, standardele si normele nationale si
internationale

1. Procesul de aderare a Prezentdri in PPT  Derularea prezentarii 6 ore
Moldovei la Orgaizatia Harta conceptuala  Prezentarea opiniilor

Mondiala a Comertului Plan de idei personale bazate pe

2. Beneficiile Republicii Analiza SWOT 0 analiza

Moldova ca membru a CMC

3. Procedura vamuirii

marfurilor in vama R. Moldova

R 16. Elevul vafi capabil sa demonstreze beneficiile integrarii Republicii Moldova pe piata
Uniunii Europene siposibilele dezavantaje

1. Acordul de Asociere dintre Harta conceptuala Prezentarea 4 ore
UE si Republiea Moldova Prezentari in PPT proiectelor
2. Avantajele si dezavantajele Studiu de caz Explicarea

Republicii Moldova n calitate

de membru a Uniunii

Europene

R1 7. Elevul va fi capabil sa analizeze cererea pentru a lansa oferte, comenzi in scopul
atragerii noilor clienti, incheia contracte de vanzare-cumparare aplicand tehnici de

negociere, perfecteze documente privind activitatea de ofertare-contractare

1. Deserierea etapelor de Prezentari in PPT Comunicari 8 ore
extindere pe piata Harta conceptuala Prezentarea opiniei
internationald a unei Plan de idei personale

intreprinderi de producere Analiza SWOT Prezentarea

2. Contracte internationale proiectelor

speciale

3. Stilurile de negociere pentru
planificarea coreetd a
tratativelor internationale

4. Clauzele generale si speciale
Tn contractual international de
vanzare-cumparare

VIII. Lucrarile practice si/sau de laborator recomandate

Nr. Unitati de Tnvatare Lista activitatilor practice

d/o

1 Fundamentarea relatiilor Lucrare practica nr. 1
comerciale internationale, Descrierea unei afaceri care utilizeaza serviciile unui
bursele si lieitatiile intennediar folosind sursele inteligentei artificiale

11/17



Activitatea marketingului
international

Tehnici ale platilor
internationale si riseurile Tn
relatiile internationale

Expeditia si transportul
international

Politica comerciala

Uniunea Europeana si
Organizatiile liberului
schimb

Procedura contractarii si
derularii exportului si
importului, negocierea
comerciald internationala

(ChatGPT)
Lucrare practica nr. 2

Realizarea campaniei de promovarea a produselor unei
intreprinderi pe piata internationala (activitate Tn grup)
Lucrare practica nr. 3

Analiza codurilor monetare ISO, convertirea valutelor
straine in valuta nationala la cursul zilei. Analiza
modalitatilor de plata Tn situatii concrete mentionate in
contract

Lucrare practica nr.4

Analiza asigurarii ca modalitate de atenuare a riscului
Lucrare practica nr.5

Analiza documentelor ce se emit la transportarea
marfurilor pentru diferite moduri de transport

Lucrare practica nr.6

Simularea organizarii transportarii loturilor de marfuri
pentru diferite moduri de transport in functie de conditiile
specificate

Lucrare practica nr.7

Studiu de caz: Instrumente de politica comerciala de
naturd tarifara

Calcularea indicatorilor de masurare a gradului de
integrare Tn comerrtul international

Lucrare practica nr.8

Simularea procedurii vamuirii marfurilor si documetelor
de Tnsotire

Lucrare practica nr.9

Beneficiile si dezavantajele integrarii Moldovei in
Uniunea Europeanad si expunerea parerii proprii

Lucrare practica nr.IO

Descrierea procedurii  contractarii  si  completarea
contractului de vanzare internationala

Lucrare practica nr.ll

Studierea tipurilor speciale de contracte internationale:
contractele de comision-intermediere, contractul de
mandat comercial, contractul de depozit, consignatie,
contractul de concesiune, contractul de licenta s.a

Lucrare practica nr.12
Simularea stilurilor de negociere pentru diferite tari
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IX. Sugestiile metodologice

Curriculumul modular S.08.0.025 Comert international oferd posibilitatea parcurgerii
treptate a continuturilor ocupationale, de la simplu la complex, Tn vederea obtinerii unei calificari
comerciale la finele fiecarei etape de instruire. Formarea pe module asigura mobilitate si sporeste
sansele de avansare profesionala pe piata muncii. Caracterul modular a unitdtii de curs
S.08.0.025 Comert international asigura receptivitate la schimbarile de pe piata muncii si
flexibilitate in structurarea ofertelor de instruire pentru diverse categorii de beneficiari.

Formarea deprinderilor constituie obiectivul dominant al fiecdrei ore, relizarea caruia se
va asigura printr-un proees educativ continuu. Elaborarea curriculumului modular al unitatii
de curs S.08.0.025 Comert international permite predarea esalonata a continuturilor.

Strategiile, metodele si tehnicile utilizate Tn proeesul de formare a competentelor se vor
realiza in cadrul unor forme de organizare a actiunii didactice, cum ar fi; activitati frontale,

formative: activitatea Tn grup contribuie la formarea competentei de comunicare, dezvoltand si
abilitati de parteneriat, de cooperare, colaborare, luare de decizii etc., iar activitatea individuala
dezvolta abilitdti de actiune independentd, autoinstruire, responsabilitate etc. Profesorul are rolul
de facilitator, comunicator, colaborator, implicand activ pe cel ce invata. Se vor promova metode
activ - participative, centrate pe elev, care dezvolta gandirea, Tncurajeaza participarea elevilor,
dezvolta creativitatea si realizeaza o comunicare multidirectionala.
Avantajele invatarii centrate pe elev:
> cresterea motivatiei elevilor, deoarece acestia sunt constienti ca pot influenta procesul de
invatare;
> eficaeitatea mai mare a invatarii si a aplicarii celor invatate, deoarece aceste abordari
folosesc Tnvéatarea activa;
> intelegerea mai buna;
> posibilitatea mai mare de includere - poate fi adoptatd in functie de potentialul fiecdrui
elev, tindnd cont de faptul ca fiecare elev are o capacitate de a Tnvatare si exprimare
diferita.
Profesorul va utiliza urmatoarele metode, procedee si tehnici de predare-invatare:
» prelegerea, explicatia, conversatia euristica, dialogul;
» observatia (vizite la agenti economici de profil), munca independenta;
» simularea (a diverselor situatii Tntalnite Tn activitatea si viata realad);
« jocul de rol (situatii concrete legate de organizarea unitatilor comerciale);
» exercitiul, discutiile Tn grup care stimuleaz3 critica;
< Tinvatarea prin proiecte;
e studiul de caz;
» simularea;
e navigarea pe internet pentru a descoperi aspecte specifice activitatilor in unitdtile de
comert;
« studierea materialelor de specialitate (tiparituri, materiale pe suport electronic, materiale
promotionale, documente specifice, etc.);
In proiectarea didactica de lunga si scurta durata profesorul se va ghida de prezentul

curriculum, atat la compartimentul competente, cat si la continuturile recomandate. Tn
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corespundere cu cerintele didactice, profesorul va planifica ore de sinteza si evaluare, precum si
activitati practice.

Cadrul didactic va stabili coerenta intre eompetentele speeifice diseiplinei, eontinuturi,
activitati de Tnvatare, resurse, mijloace si tehnici de evaluare. De asemenea, in cadrul lectiilor,
profesorul va utiliza mijloace instructionale de tipul: Evocare, Realizarea sensului. Reflectie,
Extindere.

X. Sugestii de evaluare

Activitdtile de evaluare curentd/sumativd la unitatea de curs S.08.0.025 Comert
international, vor fi orientate spre motivarea elevilor si obtinerea unui feedback continuu, fapt
ce va permite corectarea operativa a procesului de Tnvdtare, stimularea autoevaluarii si a
evaluarii reciproce, evidentierea succeselor, implementarea evaluarii selective sau individuale.

Forma de evaluare confonn planului de Tnvdataméant la unitatea de curs S.08.0.025
Comert international, este examen. Pentru a eficientiza procesele de evaluare, Tnainte de a
demara evaludrile propriu-zise, se va aduce cunostinta elevilor tematica unitdtilor de continut,
modul de evaluare (baremul/grild/criterii de notare) si conditiile de realizare a fiecarei evaluari.

Produse recomandate pentru evaluarea nivelului de dezvoltare a competentelor cognitive
Nr. Produse pentru

d/o masurarea Criterii de evaluare a produselor
competentelor
1 Harta notionala Punerea in evidentd a subiectului general

Elaborarea corecta a tabelei (schemei), de la notiunile de baza
spre cele specifice domeniului
Organizarea corecta a informatiei despre subiectul solicitat
Corectitudinea logica a formularilor
Corectitudinea lingvistica a formularilor
Originalitatea expunerii notiunilor subiectului propus

2. Argumentarea orald  Corespunderea formulirilor temei
Selectarea si structurarea logica a argumentelor in corespundere
Produse pentru masurarea competentei
Criterii de evaluare a produselor cu tezele puse Tn discutie
Apelarea la propria experienta in argumentarea tezelor puse Tn
discutie
Utilizarea unui limbaj adecvat si bogat, respectarea normelor
literare
Utilizarea corecta si adecvatda a mijloacelor orale de exprimare
(intonatia, gesturile, vocabularul etc.)

3. Proiect Validitatea proiectului - gradul Tn care acesta acopera unitar si
coerent, logic si argumentat tema propusa
Completitudinea proiectului - felul in care au fost evidentiate
conexiunile si perspectivele interdisciplinare ale temei,
competentele si abilitatile de ordin teoretic si practic si maniera
n care acestea servesc continutului stiintific
Elaborarea si structura proiectului - acuratetea, rigoarea si
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Nr.
d/o

Produse pentru
masurarea

competentelor

Referat

Studiu de eaz

Diapozitivul PPT

Criterii de evaluare a produselor

coerenta demersului stiintific, logica si argumentarea ideilor,
eoreetitudinea concluziilor

Calitatea materialului folosit in realizarea proiectului, bogatia si
varietatea surselor de informare, relevanta si actualitatea
aeestora, semnificatia datelor coleetate s.a.

Creativitatea - gradul de noutate pe care-1 aduce proiectul in
abordarea temef sau in solutionarea problemei

Corespunderea referatului temei

Profunzimea si completitudinea dezvoltarii temei

Adecvarea la continutul surselor primare

Coerenta si logica expunerii

Utilizarea dovezilor din sursele consultate

Gradul de originalitate si de noutate

Nivelul de eruditie

Modul de structurare a luerarii

Justificarea ipotezei legate de tema referatului

Analiza in detaliu a fiecdrei surse de documentare
Corectitudinea interpretarii studiului de caz propus

Calitatea solutiilor, ipotezelor propuse, argumentarea acestora
Utilizarea adecvata a terminologiei Tn cauza

Punerea Tn evidenta a subiectului, problematicii si formularea
Logica sumarului

Completitudinea informatiei si coerenta intre subiect si
documentele studiate

Noutatea si valoarea stiintificd a infonnatiei

Exactitudinea rezultatelor si rigoarea probelor

Capacitatea de analiza si de sinteza a documentelor, adaptarea
continutului

Originalitatea studiului, a formularii si a realizarii
Personalizarea (sa nu fie lucruri copiate)

Corespunderea solutiilor, ipotezelor propuse pentru rezolvarea
adecvata a cazului analizat

Corectitudinea lingvistica a formularilor

Rezolvarea corecta a problemei, asociate studiului analizat de
eaz

Aspectele de diapozitiv contin formatare, pozitionare si
substituenti pentru tot continutul care apare pe diapozitiv.
Substituentii sunt containerele din aspecte care adapostesc
continut precum text (inclusiv text corp, liste cu marcatori si
titluri), tabele, diagrame, ilustratii SmartArt, filme, sunete,
imagini si clip grafic.

Un aspect contine si tema (culori tematice, fonturi tematice.
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Nr. Produse pentru
d/o masurarea Criterii de evaluare a produselor
competentelor
efecte tematice si fundalul) unui diapozitiv.

7. Tabel 0 foaie cuprinzand nume, cifre si date, introduse Tn rubrici cu
specificatii amanuntite, pentru a servi unui anumit scop
Aceastd reprezentare grafiea permite a se mtroduee text, date,
formule etc. (continut variat) si clasarea informatiei pe rubrici.
Gradul de complexitate al tabelului este determinat de numarul
de coloane, rubrici.

8. Schema Reprezentarea graficd simplificati a elementelor sau
caracteristicilor structurii unui aparat, ale unei masini, ale unei
instalatii, ale unui proces etc.

Reprezentarea graficda a schemelor este determinata de tipul de
schema, dependent de numarul elementelor de continut si
relatiile pe care le stabilesc acestea

Elaborarea unei scheme determina elevul sa fie atent la:
ordonarea continutului in pagind, conexiunea intre blocurile de
continut (prin linii sau sdageti), directia sagetilor, culoarea
blocurilor de continut, marimea caracterelor etc.

9. Harta conceptuald  Reprezinta graficul relatiilor dintre concepte/idei si ajutd la
organizarea si structurarea informatiei, pregatirea pentru o
prezentare, planificarea unui proiect etc.

10. Diagrama Mod de reprezentare concentrata a datelor intr-o maniera clara
si simpla
Ofera elevilor posibilitatea de a vizualiza evolutia datelor
conform unui model, consemnarea unor date pe axa timpului,
compararea intre doua sau mai multe marimi

XL Resurse necesare pentru atingerea rezultatelor invatarii

Pentru a realiza cu succes formarea competentelor in cadrul unitatii de curs S.08.0.025
Comert international trebuie asigurat un mediu de invatare autentic, relevant si centrat pe elev.
Sala de curs va fi dotata cu mobilier scolar, tabld interactivd sau proiector multimedia si s& aiba
conditii ergonomice adecvate.

Standardul de dotare a salii de curs
Suprafata totala a salii de curs - nu mai putin de 30 m”
Suprafata pentru un elev - 1,0 m®
Numadrul de locuri de lucru - 1lelev la o banca

Nr. : .
ort Denumirea Cantitatea per Canfltatea per
i elev sald de eurs
a) Echipamente
L Tabla 7 1
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Nr. i i
. Denumirea Cantitatea per CanEltatea per
crt. elev sala de curs
2. Calculator, laptop - 1
3. Proiector 1
4. Router Wi-Fi si acces internet - 1
S. Sistem audio ( boxe, microfon) - 1
6. Imprimanta - 1
b) Mobilier si tehnica sanitara
7. Mese 1 30
8. Scaune 1 30
9. Dulapuri pentru materiale didactice - 1
¢) Utilaj tehnologic
10. « Rafturi
* Vitrine
* Tejghea
e Casa de marcat si POS
» Cantare
d) Instrumente si dispozitive
11.  Tabld magneticd cu set de magneti - 1
12.  Flipchart-uri si markere 1
13. Exemple de documente comerciale, acte 1 30
normative
e) Inventar si ustensile
14. Seturi de instrumente de scris si materiale - 1
consumabile (pixuri, coli, rigle)
XI11. Resurse didactice recomandate elevilor
Nr. crt. Denumirea resurselor Loculin care poate fi
consultatd/ accesata resursa
1 DRAGAN Gabriela, Confuniv.dr., Fundamentele

comertului international;

Osadcii Valentin, Comert international, Note de curs
Editia 1, Chisindu, 1999

Stoian lon, Dragne Emilia, Stoian Mihai, Comert
international, voi. I,11, Editura Caraiman, 2001

Stoian lon, Cartea specialistului in comert exterior,
voi. I,Il, Editura Caraiman, Bucuresti, 1994

https://www.legis.md/cautare/getResults7doc id=I115
800&lane-ru
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